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19720 | Erfolg in der Vertriebssteuerung

Kursumfang: 16 Unterrichtseinheiten (UE) zu 45 Minuten

Kurszeitraum: 18.02.2027 - 19.02.2027

Kurstage: Donnerstag 09:00 - 16:00 Uhr
Freitag 09:00 - 16:00 Uhr

Kurspreis: 949,00 €

Kursort: bsw Bildungswerk der Sächsischen Wirtscha gGmbH, Bildungszentrum Riesa,
Standort Meißen, Fabrikstraße 16, 01662 Meißen

Methoden/Inhalte

Markt- und Vertriebsstrategie

● Markt-, Webewerbs- und Kundenanalysen

● Marktsegmenerung, Posionierung und Alleinstellungsmerkmale

● Entwicklung von Vertriebsstrategien und Mul-Channel-Vertrieb

Vertriebsorganisation und Digitalisierung

● Opmierung von Vertriebsprozessen und Schnistellenmanagement

● Zusammenarbeit von Innen- und Außendienst sowie Key Account Management

● Analyse und Nutzung von Digitalisierungspotenzialen

Vertriebssteuerung und Führung

● Auau und Movaon leistungsfähiger Vertriebsteams

● Change Management und vertriebsorienerte Unternehmenskultur

● Steuerung durch Vertriebsziele, Kennzahlen und Balanced Scorecard

● Vergütungs- und Anreizsysteme zur Leistungsmessung
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Zielgruppe

Das Seminar richtet sich an Fach- und Führungskräe aus Vertrieb und Verkauf, die Vertriebsstrategien
entwickeln, Marktpotenziale erschließen, Vertriebsprozesse opmieren, Vertriebsteams erfolgreich
führen und den Vertrieb mithilfe von Kennzahlen gezielt steuern möchten.


